2010 a été plus réussie que prévu
pour la Fransa Invest Bank

Le président de la Fransa Invest Bank (FIB), Nadim Kassar, a souligné dans
un entretien avec « L'Orient-Le Jour » que la FIB a activement poursuivi le
développement de sa banque d’investissement en 2010.

L'Orient-Le Jour : L'année
2010 a-t-elle été une réussite
pour la Fransa Invest Bank ?

Nadim Kassar : 2010 fut
encore une bonne année pour
la Fransa Invest Bank (FliB),

ui a été 4 méme de réaliser
ges performances fort satis-
faisantes dépassant les prévi-
sions. L'an dernier, la FIB a
poursuivi le développement
des activités de la anque
d’investissement, qui couvrent
a la fois le conseil financier et
le financement de projets et
d’entreprises, et ce au niveau
tant du secteur public que du
secteur privé, Ensuite, la FIB
a poursuivi le développement
de ses activités de courtage,
En effet, le regain d'appétit
des investisseurs pour les opé-
rations a risque ont incité les
clients a4 chercher des oppor-
tunités de gains sur les mar-
chés financiers. De plus, la
FIB a développé les activités
de sa banque privée, ce qui a
engendré un élargissement de
sa base clicntt‘:lc.éies résultats
de la FIB pour 2011 promet-
tent d'étre aussi bons que ceux
de 2010,

Quelles sont les différen-
tes activités de la Fransa In-
vest Bank ?

Les activités de la FIB sont
divisées en quatre grandes
parties : banque d'investisse-
ment, banquc privée, marchés
de capitaux et recherche,

La banque d'investissement
offre des conseils financiers,
qui portent notamment sur
les évaluations, les fusions et
acquisitions, la restructuration
financiére, lintroduction en
Bourse, les placements privés
des secteurs privés et publics
et le conseil pour le secteur
public au niveau de 'émission
d'emprunts et des opérations
de privatisation. De plus, elle
finance des projets et des en-
treprises par le biais d'injec-

Les activités de la FIB sont divisées en quatre grandes parties ;
banque d'investissement, banque privée, marchés de capitaux et
recherche, souligne Nadim Kassar.

tion de fonds propres, ou par
P'octroi de lignes de crédit a
moyen et long terme.

La FIB assiste ses clients
dans chacune des étapes de la
transaction, y compris l'étude
de faisabilité, 1'évaluation, les
vérifications préalables a une
opération juridique et finan-
ciere (due diligence, en an-
glais), la détermination de la
structure financiére adéquate
et de la structure légale ap-
propriée, l'identification et la
négociation avec les investis-
seurs potentiels intéressés,

La banque privée offre a ses
clients le conseil, I'expertise
et les solutions afin d'opti-
miser leurs revenus, a travers

une large variété de produits
d'investissement, tels que les
titres 4 revenu fixe et variable,
les fonds d'investissement et
les produits structurés a capi-
tal garanti ou non garanti,

]§e uis 2006, la Fransa In-
vest Bank a réussi 4 concevoir
un grand nombre de produits
structurés a capital garanti
quelle a ::Ummerci:lﬁsés !
travers le large réseau local
d’agences de %ransabank, sa
maison-meére. Le volume des
souscriptions 4 ses produits
a dépassé les 160 millions de
dollars.

Dans le cadre de la gestion
d’actifs, la FIB fournit égale-
ment a ses clients des solu-

tions financiéres sur mesure,
donnant une valeur ajoutée a
la gestion efficace de leur pa-
trimoine.

Au niveau du courtage sur
les marchés de capitaux, [a FIB
s'occupe d'un large éventail
d’instruments et de produits
financiers, tels que les devises,
les ub]igations,(ics actions, les
matiéres premiéres, les ins-
truments financiers i terme
et les options, accessibles sur
le marché local, régional (pays
du Golfe, Jordanie et Egypte)
et international (aux Etats-
Unis, en Europe, au Canada
et en Asie).

En matiére de recherche
économique, la FIB offre

uotidiennement a ses clients
gcs recherches et des analyses
économiques et financieres
sur les di%'érents‘ secteurs éco-
nomiques, ainsi cl]uc sur les
entreprises et sur les marchés
financiers. Ces informations
s'appuient sur des analyses
réalisées par des banques et
des sociétés financiéres inter-
nationales de premier rang.

Le marché local s'est-il

adapté aux services de ban-
ques d’affaires ?

Les banques d'affaires au
Liban ont trouvé leur place
naturelle dans la vie écono-
mique et le systéme financier
du pays, comme en témoi-
gnent la hausse du nombre de
services et produits que nos
banques proposent, ainsi que
le nombre important de leurs
clients. De plus en plus d’en-
treprises ou de cheE; de pro-
jets font appel a ces banques
pour des conseils financiers
ou pour s'assurer des finan-
cements. Les investisseurs qui
cherchent la diversification
de leurs portefeuilles ou de
meilleurs rendements n’hési-
tent pas i les consulter et & in-
vestir dans des placements al-
ternatifs (produits structurés,
fonds d'investissement,..).



